Met het oog op het verder uitbouwen van de marktpositie kijken we op korte termijn uit naar een uitstekende (m/v)

SALES ENGINEER

Functie-inhoud: U fideliseert en fertiliseert de bestaande klanten, vnl.in industrie en machinebouw.+ U prospecteert
naar nieuwe klanten waarbij u de VDC-organisatie voorstelt en nieuwe samenwerkingsmogelijkheden capteert.
« U werkt bij dit alles zeer nauw samen met een uitstekende internal salesdienst die uw offertes technisch opmaakt.
In onderling overleg bespreekt u daarbij een accurate opvolging van de offertes. » Ondersteunend aan uw verkoop-

activiteiten organiseert u productopleidingen en werkt u mee aan marketingpromotie-acties.
VDC Roeselare is een dochterbedrijf van de ATS

Groep (Wwww.atsgroep.be) die samen met + 500
gekwalificeerde medewerkers een omzet reali-

Functieprofiel: - Uitstekend commercieel profiel met een goed logisch en analytisch denkvermogen. « Opleidingsniveau
Bachelor of gelijkwaardig door ervaring.« Een sterke technische affiniteit en leergierigheid is noodzakelijk.« U bent een
teamplayer en communiceert transparant naar uw collega’s. * Uiteraard bent u een goed geoefend PC-gebruiker en

seert van £ 70 miljoen euro.VDC Roeselare heeft R L . . L
hebt u goede noties F/E/D.+ U bent stressbestendig in functie van het realiseren van te behalen objectieven.

voornamelijk in West- en Oost-Vlaanderen een

Erkend wervings- en selectiebureau VG. 60/B - Lid van Federgon

zeer sterk imago opgebouwd als distributeur van Functievoordelen: Aan een uitstekende medewerker biedt VDC « een zeer competitief remuneratiepakket « alle nodige
een zeer uitgebreid gamma elektrisch materiaal tools en opleidingen om te slagen « een ruime mate van werkautonomie « een goede werksfeer, jobstabiliteit en
voor de industrie en machinebouw. Een profes- doorgroeimogelijkheden binnen een gerenommeerd bedrijf.
sioneel team van + 30 medewerkers zorgt daarbij Hebt u interesse voor deze aanbieding? Aarzel niet en schrijf, fax of mail met volledig cv naar dhr. Antoon Bulcke,
voor een sterke technische ondersteuning, advies Integrale VerkoopZorg. Wij zullen uw kandidatuur zeer vertrouwelijk behandelen. Indien u aan het gestelde
en service voor de klanten. profiel beantwoordst, zal u uiterlijk 10 dagen na uw schrijven uitgenodigd worden voor een persoonlijk onderhoud.
Qx*For
IS ANTOON BULCKE Schoolstraat 59 bus 22, 8800 Roeselare-Beveren. Tel. 051 22 17 92 - Fax 051 25 36 50 ’
Integrale VerkoopZorg E-mail: info@antoonbulcke.be www.antoonbulcke.be O

uw professionele partner in Verkoop- en PersoneelsZorg
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