
uw professionele partner in Verkoop- en PersoneelsZorg
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CELLUMAT GROEP (www.cellumat.eu) is een zeer expansieve bedrijvengroep actief in de productie van hoogwaardig cellenbeton. Cellumat speelt in  
op belangrijke waarden van de hedendaagse samenleving: energiebewust en ecologisch bouwen, respect voor mensen en aandacht voor ergonomie.  
Binnen de sector is Cellumat de nieuwe standaard op het vlak van kwaliteit en innovatie. Als kmo met Belgische roots beschikken wij over een  
ultramodern productieapparaat op de Belgisch-Franse grens (Saint Saulve) van waaruit de producten verdeeld worden in België, Frankrijk en Nederland. 
Met het oog op het versterken van de marktpositie in Vlaanderen kijken we op korte termijn uit naar een performante (m/v):
 

Districtmanager
Sector: West-Vlaanderen

Functie-inhoud: • Na een grondige introductie zal u 
de commerciële relaties met handelaars, aannemers, 
bouwpromotoren en architecten/studiebureaus in  
de regio West-Vlaanderen opvolgen en verder uit-
breiden. • U wordt de drijvende kracht achter het merk 
Cellumat. • Op technisch vlak wordt u ondersteund 
door een eigen studiedienst. U werkt voornamelijk van 
thuis uit en beheert uw eigen district autonoom en 
volledig. • U rapporteert rechtstreeks aan de  
commerciële directie.

Functieprofiel: • Een gekwalificeerde 
medewerker met hoger opleidingsniveau 
en een uitstekende affiniteit naar de bouw-
sector. • Concrete ervaring in een gelijk-
aardige functie is een zeer sterk pluspunt.  
• U bent een sterke onderhandelaar op alle 
niveaus en kan infiltreren in professionele 
netwerken. • U kan niet alleen negotiëren 
maar ook afsluiten. • Daarnaast bent u ook 
een enthousiasmerende en transparante 
teamplayer.

Functievoordelen: Een uitdagende, commerciële sleutelfunctie in een belang-
rijke afzetregio. • Innovatieve producten die inspelen op de energiebewuste en 
ecologische bouwtendensen. • Een toeleveringsbedrijf dat zich als een betrouw-
bare en solide partner voor de bouwsector profileert. • Een sterke ondernemers-
groep met een strategische toekomstgerichte visie. • De ondersteuning door 
een ambitieus en dynamisch team (100 werknemers). • Aantrekkelijke loon-
voorwaarden + voordelen + bedrijfswagen.

Interesse? Aarzel dan niet en mail, schrijf of fax ons met volledig cv op onder-
staand adres. Contactpersoon: dhr. Antoon Bulcke. We behandelen uw kandi-
datuur zeer vertrouwelijk. Indien u aan het gevraagde profiel beantwoordt, zal 
u uiterlijk 10 dagen na uw schrijven uitgenodigd worden voor een persoonlijk 
onderhoud. Deze aanwerving wordt exclusief begeleid door advieskantoor 
Antoon Bulcke.

Schoolstraat 59 bus 22, 8800 Roeselare-Beveren  
Tel.: 051 22 17 92 - Fax: 051 25 36 50 E-mail: info@antoonbulcke.be  

www.antoonbulcke.be


