
uw professionele partner in Verkoop- en PersoneelsZorg
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COMMERCIEEL  
VERTEGENWOORDIGERS

Sector: West-België - Vlaanderen/Wallonië • Sector: Oost-België - Vlaanderen/Wallonië

Functie-inhoud: U bent integraal verantwoordelijk voor het uitbouwen en verstevigen van de marktpositie in de  
u toegewezen markt. Dit houdt o.m. in • fideliseren van de bestaande klantenrelaties • prospecteren van nieuwe  
opportuniteiten op basis van een selectieve prospectendatabase • opzetten van marketingacties en opleiden  
van verkopers bij de klanten • opmaken en opvolgen van offertevoorstellen • over al uw activiteiten rapporteert  
u rechtstreeks aan het management.

Functieprofiel: • opleidingsniveau bachelor of gelijkwaardig door professionele successen • goede affiniteit met  
de bouwsector • goede talenkennis N/F • uitstekend commercieel en extravert profiel • woonplaats centraal in  
de sector en bereid tot sporadische overnachtingen • een grote gedrevenheid naar resultaat typeert u het meest.

Functievoordelen: Aan een uitstekend kandidaat biedt Group De Keyzer • een zeer competitief remuneratiepakket 
en alle nodige tools om te slagen in de job • een ruime mate van werkautonomie en doorgroeikansen binnen een 
expansief bedrijf • een sterke ondersteuning door het management bij al uw initiatieven.

Interesse? Aarzel dan niet en mail, schrijf of fax ons met volledig cv op onderstaand adres. 
Contactpersoon: dhr. Antoon Bulcke. We behandelen uw kandidatuur zeer vertrouwelijk. Indien u aan  
het gevraagde profiel beantwoordt, zal u uiterlijk 10 dagen na uw schrijven uitgenodigd worden voor een 
persoonlijk onderhoud. Deze aanwerving wordt exclusief begeleid door advieskantoor Antoon Bulcke.

Schoolstraat 59 bus 22, 8800 Roeselare-Beveren - Tel. 051 22 17 92  
Fax 051 25 36 50 - E-mail: info@antoonbulcke.be - www.antoonbulcke.be

Group De Keyzer  
(www.groupdekeyzer.be) is een 

gerenommeerd fabrikant en verdeler 
van een exclusief gamma keuken- en 

badkamermeubilair (Alke) naar de vakhandel 
in België, Nederland en Luxemburg.

Het succes van het familiebedrijf steunt 
op een grote betrokkenheid en inzet van 

het management en alle medewerkers. 
Innovativiteit, investeringsgerichtheid en 

kwaliteit staan centraal in de aanpak.  
Met het oog op het verder uitbouwen van  

de marktpositie zien we op korte termijn uit 
naar twee uitstekende (m/v):

GROUP
DE KEYZER


